Ljudi misle da ¢ée
se srusiti kada ¢u-
ju za cijenu na-
mjestaja koji se ra-
di po narudzbi. No,
postoji samo fiksni
cjenik prema ftipu
materijala, ostalo
je sve prilagodljivo
kupcu koji ima cje-
novnu granicu

Pi3e i snimio Sa$a Jokié

Pilane u Hrvatskoj nicu
kao “gljive poslije kiSe” i rije¢
je o vrlo unosnom poslu, no
zakonodavac ée od sljedece
godine zabraniti pilanama
izvoz poluproizvoda, jer do-
pustanjem strancima kupo-
vanje trupaca po popularnim
cijenama, da bi kasnije od
njih kupovali skupi na-
mjestaj, kod domacih proi-
zvodaca stvara vrlo loSe uvje-
te, pa ¢ak i ogorcenje.

- Vec desetljecima se nita ne
mijenja, u resornom ministar-
stvu slusamo samo obecanja -
kaze Zvonko Cicek, vlasnik tvr-
tke iz Zlatar Bistrice, koja se
stolarijom bavi ve¢ sedamdeset
godina, Zale¢i se na slabu kvali-
tetu trupaca koji se prodaju do-
macim proizvodacima parkela i
namjeStaja. Domaca industrija
namjestaja najveci problem ima
u naplati finalnih proizvoda.
Sliedeéi problem s kojim se su-
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Projektom Dizajn za odrzivi razvoj, Hrvatski dizajn centar (imaju $tand na Ambienti) nastoji ublaziti posljedice rasta uvoza namjestaja

Na Zagrebatkom velesajmu do nedjelje je otvoren najveéi sajam namje3taja u ovom dijelu Europe
se socijaini namjesStaj
ili beskrajno skupi brandovi

srecu proizvodaci namjesStaja je
atestiranje repromaterijala, i ti-
me Sto domaca prateca indu-
strija namjeStaja nije razvijena.

- Veletrgovine moraju atesti-
rati repromaterijal (okove, ru-
ckice, vodilice, alu profile, nogi-
ce za namjestaj), koji se uvozi iz
EU i koji je tamo vec atestiran -
kaze Darko Spiljari¢, direktor
tvrtke Inkea, dodajuci kako bi
bilo logitno da imamo iste stan-
darde kao i EU. Na hrvatskom
trziStu danas postoje dvije vrste
kupaca - oni koji kupuju tzv. so-
cijalni namjestaj (niske cijenc,
niska kvaliteta), te kupovanje
branda (skuplji namjestaj, holja
kvaliteta).

- Hrvatski namjestaj moze
parirati inozemnom - tvrdi Spi-
ljari¢ iz Inkee. Da je tome tako
potvrduje petogodiSnje
uspjesno egzistiranje na trziStu
tvrtke Dupli¢ i Dupli¢, koja pro-
izvodi kuhinje prema narudzbi.

- 0d ostalih proizvodaca ku-
hinja razlikujemo se po fleksi-
bilnosti. S kupcem dogovaramo
mijere, dizajn, isporuku, pa ¢ak i
cijenu - kaze Denis Maroti¢ sa
standa u Dupli¢ i Dupli¢, doda-
juéi kako je kriva predodzba o
izradi “po narudZzbi”.

- Ijudi misle kada se radi po
narudzbi da e se srusiti kad ¢u-
ju za cijenu. Postoji samo fiksni
¢jenik prema tipu materijala,
ostalo je sve prilagodljivo kupeu
koji ima cjenovnu granicu - ka-
7e Maroti¢. Dupli¢ i Dupli¢ ina-
¢e, proizvedu od 10 do 50 kuhi-
nja mjesecno. lako se izradom
namjestaja bave viSe od deset
godina, tvrtka lLapibus ove je
godine prvi put izasla s eko-
loskim najmeStajem, ¢ime je
stekla atribut prve u Hrvatskoj
koja se ovime bavi.
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